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Hacemos más 
juntos.

Cuentas claras, 
mejores planes
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Problema
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• Peor cuando es a varias personas

• Peor cuando son conocidos

• Recordar una deuda es mal visto

• No hay soluciones para personas

Cobrar es horrible. 
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SIMPLE 
Fácil de usar, 

intuitiva, diseñada 
para interacción 
entre personas

SOCIAL 
Integra el pago/cobro 
con la vida social de 

las personas para 
hacerlo más ameno

SEGURA 
Transacciones 100% 

seguras

Solución
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Una red de pagos diseñada para humanos
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Solución
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Una red de pagos diseñada para humanos

Eliminamos la flojera de 
cobrar a tus amigos y 

conocidos para que tu hagas 
más con ellos



Strictly confidential

Mercado
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85millones
Personas entre 18 
y 40 años con 
cuenta de banco + 
smartphone

$20dólares
Transacción 
promedio de 
gastos 
compartidos

52semanas
1 gasto 
compartido por 
semana

US$90B 
en LatAm

Crece 10% al año
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Receta secreta
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Entendemos mejor que nadie el problema

La red debe ser de cobranza, no 
pagos


Los “pools” generan confianza via 
validación social


El enfoque social reduce el estrés 
de la cobranza
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Comisión por 
uso de tarjeta

Intereses sobre 
saldo

Colocación de 
productos y 
servicios 

Modelo de negocio
Generamos opcionalidad
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Los usuarios nos aman
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50%
Retención +12 
meses

70
NPS (calidad 
mundial)
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Tracción
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La red de pagos entre amigos más grande 
de México

2015
Iniciamos 
operaciones

$27MM USD
Transaccionados

230mil
Usuarios 
registrados
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Tracción
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Crecemos +100% al año, sin publicidad

$0

$550

$1,100

$1,650

$2,200

1Q '18 2Q '18 3Q '18 4Q '18 1Q '19 2Q '19 3Q '19

Ingresos

Miles de MXN
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El camino a US$100M
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Para finales de 2020

280mil
Usuarios activos 
(hoy son 93mil)

$30dólares
Transacción 
promedio actual

12pagos
1 gasto 
compartido al mes

US$100M
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Proyectos estratégicos
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Para lograr las metas 
Ingresos

Miles de MXN

• Integración CoDi 
• Tarjeta moneypool 
• Automatización de procesos 

de back-end 
• Vinculación con comercio

$0

$30,000

$60,000

$90,000

$120,000

1Q '18 4Q '18 3Q '19 2Q '20 1Q '21 4Q '21 3Q '22
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Competencia
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Propuesta valor única
GRUPAL

INDIVIDUAL

INFORMALFORMAL

PayPal

Albo

Fondeadora

BBVA Send

Pepper Banorte

Donadora

Flint

Swap

Dapp
Wechat 

Whatsapp
Aún no llegan 
a LatAm

NuBank

Go Fund Me

Kickstarter

Klar

Cuenca

hey!
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Respaldo
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Tenemos socios de talla mundial
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Fundadores
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Experiencia y dedicación

Ignacio Álvarez, CEO 
16+ años en desarrollo de negocios, 

finanzas y planeación estratégica

Gerardo Acuña, CTO 
14+ años diseñando y desarrollando 

plataformas web y móviles

960 Web Solutions

Vendorama
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Uso de los recursos
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Necesitamos marketing y desarrollo

4%
5%

16%

20%

23%

32%

nómina de marketing

gastos generales


publicidad

nómina equipo ejecutivo

nómina equipo de desarrollo

soporte a operaciones
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Anexos
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Más información
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Unit economics
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30% Margen en cada pago
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Unit economics
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Facilmente mejorable a 40%
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Road to breakeven
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Volumen para cubrir gastos fijos

98.8
130.7

84.6

45.9

Sept ‘19

Transacciones al mes

‘000

Con 
gasto fijo 
actual

Aumentando 
gasto fijo 

Aumentando 
gasto fijo + 
mejora en el 
margen 


